
 

 
Interessierte Kandidaten senden ihre Bewerbungsunterlagen unter Angabe der frühest mög-
lichen Verfügbarkeit und der Gehaltsvorstellung per E-Mail an Bewerbung@logistik-consul-
tants.de. Für weitere Informationen steht Ihnen Herr Klaus Kothmann telefonisch unter +49 
201 8945 364 zur Verfügung. 
  
 

  
 
 
  

Unser Kunde ist ein expandierendes Unternehmen in der Kontraktlogistik mit weltweiter 
Präsenz. Zur weiteren Verstärkung des sehr erfolgreich eingeschlagenen Wachstumspfa-
des suchen wir im erweiterten Rhein-Main-Gebiet den 

 

 

 

Senior Sales Manager Transportation (m/w/d) 
Mobiles Arbeiten & Pkw zur privaten Nutzung 

 
Ihre Aufgaben: 
 

ü Identifizierung und proaktive Ansprache potenzieller Neukunden über verschiedene Ver-
triebskanäle 

ü Weiterentwicklung und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen im Transport-Bereich 
ü Beratung der Kunden und Entwicklung moderner Transportkonzepte 
ü Anpassung und Weiterentwicklung unserer Services und Angebote entsprechend den 

Marktanforderungen und -veränderungen 
ü Erstellung und Bearbeitung von Ausschreibungen, inklusive Prüfung der Relevanz und Be-

gleitung der Kunden durch den gesamten Ausschreibungsprozess 
ü Analyse der Buying Center und Entwicklung einzigartiger Verkaufsargumente (USP) in en-

ger Zusammenarbeit mit dem Solution Design Team 
ü Management des gesamten Vertriebsprozesses vom Erstkontakt bis zum Abschluss, inklu-

sive Begleitung der Vertragsgespräche mit den Kunden 

 
 

Ihr Profil: 
 

ü Abgeschlossenes Studium in Betriebswirtschaft, Logistik, Vertrieb oder einem verwand-
ten Bereich vorteilhaft 

ü Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb, idealerweise im Transport- oder Logistiksektor 
ü Erfahrung in der Neukundenakquise und im Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen 
ü Ausgeprägte Beratungs- und Kommunikationsfähigkeiten zur Entwicklung moderner 

Transportkonzepte 
ü Erfahrung im Umgang mit Ausschreibungen, inklusive Erstellung, Prüfung und Begleitung 

durch den Ausschreibungsprozess 
ü Analytische Fähigkeiten sowie hohe Teamfähigkeit  
ü Verhandlungsgeschick und Durchsetzungsvermögen  
ü Hohe Eigenmotivation und Zielorientierung 
ü Fließende Deutschkenntnisse und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

 
 

 


